ProcC 1o
nejde”?



KDE VVSUDE
JSEM TO
POKAZIL...

Loyalty, Benefity, Payments, Marketplace...
Fintech, PropTech, E-commerce, Tokenizace...

..a nebojim se o tom napsat na LinkedIn

#1

“poKUD TVU3
PRODUKT
POTREBUJE MANUAL
PRO UZIVATELE,
ODVEDL 3SI
MIZERNOU PRACI"

“80/20 PLATI I V
PRODUKTOVEM
MANAGEMENTU.
TECH 20 % VENUJ
WOW EFEKTU ”

“TVOJE ZKUSENOSTI
A ZNALOSTI SE
NAKONEC OBRATI
PROTI TOBE "

gl

“LENOST JE
SPOJENEC. JEN LiNY
CLOVEK PREMYSLI,
JAK NECO PRISTE
NEDELAT - A TO JE
DOBRE"

“PRODUKTAK CHCE
BYT PRIROZENE
NEJLEPSIi - A POKDU
NE, ANI VIDINA
BONUSU Z NEJ
LEPSIHO NEUDELA "

“VYTVAREJD I
HOVADINY - PROSTE
JEN PROTO, ABY SE
O NICH DALO
MLUVIT"”

“] DEBIL MA PRAVO
TI RIKAT, ZE MA
TvU3J PRODUKT
CHYBY A NESTOJi
ZA NIC”

“TECHNOLOGIE JE
DOBRY SLUHA, ALE
ZLY PAN. "




1) Business first



Produkt je (byl?) sou¢asti marketingového mixu...
4P
-product
“lace
-orice
“oromotion



business.= zakaznici
zakaznicl = revenue
revenue = uspech

produkt je odpovedny za uspech



tech fascinace = hledani problému pro feseni

“tahle start-up konference byla plna paradnich reseni na problemy, ktere ani neexistuji”



no business =no decision
no decision = no delivery
no delivery....



Priklad:
kdyz se nerozhoduje, tak se sedi na callech
-sdileni odpovednosti
-paralyza celé firmy
-plneé kalendare



2) Cile - znate”?

Opravdu vite, jaké cile ma VaSe firma?




Kolik mate cilu?
Kolik sijich vzajemnée odporuje?
Kolik se jich doplnuje?



A co kdyz vam reknu...

..ze “odporovani” je lepsi?



reseni (moje doporuceni):

Thlavni
+ 2 “brzdici” cile...



Neéco navic...

Jaky cil ma tvijj $éf?



3) Nlotlvace

||||||||||||||




Co chce twj kolega/séf/Clen tymu?
-penize
-povyseni
-socialni kontakt

VvV VvVVvV7/



Co jsem se taky naucil:
Nekoukejte na to, co je ve firme napsané na zdech...
Kdo pise motivace a “nase hodnoty” po zdech, ma problem sam se sebou...



S dobrem se neda bojovat!



4) Tvrda prace

Lovebrand je fajn, ale kazdy neni Apple.




statisticky je daleko lepsi se drzet Sablon



Vétsina lovebrandu se stala “tak néjak omylem a nahodou”.
DalSi miliony produkt( to zkusily taky a ..neuspély!



Co Jeste

prozradim, ale
stejne to hned
zapomenete...







